carwashint

Jede Autowaschtechnik durchlauft eine Art
Lebenszykius. Mit jeder Autowasche kommt der
Zeitpunkt des Austauschs unausweichlich

néher und irgendwann ist es dann soweit: Sie

muss raus! Ein wichtiger Indikator ist die sinkende
Akzeptanz beim Kunden. Wenn die Waschzahlen erst
einmal im Keller sind, wird es schwer, diese wieder
hoch zu bringen.

Wir haben mit Thomas Mack gesprochen, der 2019
eine Waschstraf3e iibernommen hat und genau diese
Situation vorgefunden hat.

carwashinio: Herr Mack, Sie haben Mitte 2019 die
Waschstrafe in Nurtingen Gbernommen und im Frihjahr 2020
generalsaniert. Was haben Sie alles erneuert?
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Thomas Mack: Die alte WashTec Anlage wurde urspring-
lich 2002 installiert und hat bis zum Schluss noch recht gut
funktioniert, was fur die Technik spricht. Wasseraufbereitung
und SB-Sauger stammten aus dem gleichen Jahr. Wir ha-
ben in enger Abstimmung mit dem Vermieter die gesam-
te Technik inklusive Wasseraufbereitung und Abscheider
erneuert. Dabei haben wir die Kapazitat der Abscheider
auf 3x10 m3 erhoht. Notwendig war auch eine neue
Trafostation. Neue Staubsauger und ein Mattenreiniger
wurden in diesem Rahmen auch angeschafft.

carwash nio: Das Gebaude ist gemietet. Haben Sie sich
die Kosten der Sanierung teilen kénnen?

Thomas Mack: Gebaude und Anlage sind Eigentum des
Vermieters. Somit hat auch der Vermieter einen grofen
Teil der Investitionskosten getragen.

carwash : Die Entscheidung bei der Waschtechnik
ist zugunsten der Firma Christ gefallen. Was war
ausschlaggebend?

Thomas Mack: Die Entscheidung fur Christ-Technik ist auf
Grund der Mitsprache von meinem Vermieter und meiner
langjahrigen Erfahrung in der Zusammenarbeit mit Christ
zustande gekommen. Gemeinsam sind wir zum Entschluss
gekommen, dass fur diesen Standort eine EVO 4S mit einer
24 m langen Kette optimal sind.

carwashinio: Wie lange hat der Umbau gedauert?

Thomas Mack: Insgesamt hat der Umbau 6 Wochen
gedauert.

carwashinio: Sie sind quasi mit dem Beginn der Corona
Pandemie wieder in Betrieb gegangen. Wie haben sich die
Waschzahlen in den letzten 12 Monaten entwickelt.

Thomas Mack: Der Umbau hat im Durchschnitt eine
Umsatzsteigerung von ca. 20 % gebracht. Ich denke, dass
wir ohne die Unsicherheit der Pandemie deutlich besser
waren. ;

carwash : Vielen Dank fur das Gespréach.
Edwin Grabowski
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